< Lindstrom

Anslut dig
till oss!

Vill du bli ansvarig foér befintliga och nya kundrelationer pa ett féretag med en
framstaende och lang bakgrund i B2B-verksamheten? Har du erfarenhet och
kompetens inom kundrelationer och &r bra pa att hantera befintliga kundkontakter
och utveckla nya? Om du tror att du ar redo for nasta steg i din karriar sa vill vi att
du leder var kundrelationsavdelning pa Aland och blir omradets férsiljningsansvarig.
Du kommer att ha en nyckelroll for att sikerstélla var framgang pa Aland och var
malsattning ar att du i din roll utvecklas till en proffsig ledstjarna.

Omradesforsaljningschef / Key Account Manager

Vierbjuder en utmarkt mojlighet for dig att utveckla dina egna fardigheter och
arbetsmetoder. Till detta ger vi som stod beprévade och fungerande koncept, en lang
introduktionsutbildning och det stod du behéver. Uppgiften passar darfér en person med
en onskan att utvecklas i sin roll som affarsverksamhetsledare och som har entusiasm for
att ta sig ann utmaningen. Slutresultatet ar en arbetsmiljo som erbjuder utmaningar och
nya tillféllen. Vitror pa att utbildning sker under hela karriaren och vidareutbildar standigt
var personal. Den viktigaste tillgangen i befattningen ar erfarenhet fran framgangsrik
forsaljning och ledning av kundrelationer, samt formagan att lara sig nya saker.

Ar du nyfiken pa att veta mer?

Las mer fran adressen: www.lindstromgroup.com/fi/tyopaikat/avoimet-tyopaikat

eller hor av dig till var rekryterande arbetsledare och enhetschef Mika Willisi (mika. willisi@
lindstromgroup.com eller tel. 050 389 8660) som géarna berattar mer.

Ansok till tjansten senast den 23.1.2019 genom att fylla i det elektroniska ansokningsfor-
mularet. Tillsvidareanstallningen borjar enligt avtal, helst 01.02.2019.

roup.com/fi




